
Sie suchen eine Position, in der Sie internationale Kunden betreuen, technische Lösungen entwickeln 
und Vertriebspartner fördern können? Bei der codixx AG erwartet Sie eine spannende Herausforderung 
in einem innovativen Unternehmen, das auf die Entwicklung, Produktion und Vermarktung hochwertiger 
Glaspolarisatoren und SERS-Substrate spezialisiert ist.

AREA SALES MANAGER 

Was bieten wir? 
•	 Flexible Arbeitszeitgestaltung
•	 Festgehalt zzgl. Provision
•	 Jobradleasing
•	 Massageangebot für Mitarbeitende
•	 30 Tage Urlaub (zusätzlich 24.12. und 31.12. frei) 
•	 Regelmäßige Teamevents wie Sommer- und Weihnachtsfeiern
•	 Kinderbetreuungskostenzuschuss
•	 Mitarbeiterrabatte
•	 Wasserspender und wöchentlich frisches Obst 
•	 Bürohunde sind willkommen 

STELLENAUSCHREIBUNG

(M/W/D)

Worum geht es?
•	 Aufbau und Ausbau des amerikanischen Marktes
•	 Bestandskundenpflege sowie aktive Neukundenakquise
•	 Technische Verkaufsverhandlungen für erklärungsbedürftige Polarisatoren, einschließlich notwendiger 

Dokumente
•	 Betreuung von und Strategieentwicklung zur Absatzsteigerung mit lokalen Vertriebspartnern
•	 Entwicklung kundenspezifischer Lösungen in enger Zusammenarbeit mit Kolleginnen und Kollegen
•	 Repräsentation des Unternehmens auf Veranstaltungen sowie vor Ort beim Kunden
•	 CRM  Dokumentation der Aktivitäten sowie Reporting über das jeweilige Gebiet 

Das wünschen wir uns:
•	 Sie besitzen einen technischen Hintergrund, idealerweise ein abgeschlossenes Ingenieurstudium oder 

vergleichbare Qualifikationen
•	 Quereinsteiger mit technischer Kompetenz und Vertriebserfahrung sind ebenso willkommen wie moti-

vierte Berufsanfänger
•	 Vertriebsorientierte, kontaktfreudige und kommunikative Einstellung
•	 Kundenorientierung und Verantwortungsbewusstsein zeichnen Sie aus
•	 Sie arbeiten eigenmotiviert, strukturiert und zielorientiert
•	 Angepasst an den amerikanischen Markt verschiebt sich Ihre Arbeitszeit in die Abendstunden
•	 Bereitschaft zu mehrtägigen Dienstreisen im Ausland
•	 Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse sowie  

ein PKW-Führerschein runden Ihr Profil ab

codixx.de

https://www.codixx.de


codixx AG 
Die codixx AG, ansässig in Barleben, ist spezialisiert auf die Entwicklung und Herstellung von Polarisa-
tionsfiltern für den Einsatz in anspruchsvollen technischen Anwendungen. Seit der Gründung fokussiert 
sich das Unternehmen auf hochwertige und langlebige Lösungen für verschiedene Industrien wie Luft- 
und Raumfahrt, Medizintechnik, Automotive und Wissenschaft.
 
 
Produkte und Technologien
Das Kernprodukt der codixx AG sind spezielle Polarisationsfilter, die auf einem eigenentwickelten 
Verfahren basieren.
Hierbei werden anorganische Nanopartikel in eine Glasmatrix eingebettet, was zu besonders 
robusten und leistungsfähigen Polarisatoren führt. Diese Technologie erlaubt es, Filter mit hoher 
Temperaturbeständigkeit und exzellenter optischer Leistung zu fertigen. Die Produkte sind für 
unterschiedliche Wellenlängenbereiche verfügbar und bieten hohe Kontrasteigenschaften, was sie in 
vielfältigen Anwendungen nutzbar macht.

Einfach bewerben 
Wenn Sie die Zukunft unserer Produkte mitgestalten möchten, senden Sie Ihre Bewerbungsunterlagen 
(inkl. Gehaltsvorstellung und frühestmöglichem Eintrittstermin) an: 

bewerbung@codixx.de

 
Wir freuen uns darauf, Sie kennenzulernen!	  
		

www.codixx.com
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